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Gestione degli 
Eventi di Fabbrica

Schedulazione
ed Ottimizzazione

Programmazione 
della Domanda

Gestione delle Forniture
via WEB

Datazione
Ordini Cliente

Pianificazione
della Domanda

a Capacità Finita

Analisi delle Vendite 
e Forecast

E-MANUFACTURING 
SOLUZIONI PER LA SUPPLY CHAIN

PLANNING AND EXECUTION

Analisi delle Vendite
e Forecast



Demand Plan possiede una 
libreria di eventi che modellano 
variazioni di volumi, costi e prezzi 
corrispondenti a varie strategie di 
marketing, che l'utente può 
appl icare in un ambiente 
simulativo di formulazione del 
budget o del forecast, valutandone 
la redemption in termini di 
variazioni di margine e fatturato.

Demand Plan ha le seguenti 
funzioni principali:

§ calcolo automatico dei 
parametri degli algoritmi

§ correzione manuale dei 
picchi anomali dalla storia 
delle vendite

§ analisi a qualsiasi livello di 
aggregazione

§ forzatura della proiezione
§ valorizzazioni attraverso 

funzionali di costo
§ analisi grafica e tabellare 

dello storico
§ analisi grafica e tabellare 

della proiezione  

Demand Plan è il sistema di analisi del Demand Plan calcola i parametri 
venduto e di pianificazione della statistici dello storico come trend e 
domanda basato sulla significatività stagionalità muovendosi su cataloghi 
delle serie statistiche analizzate. di analisi configurabili e fornendo un 

voto per ogni serie; individua le 
anomalie statistiche e guida l'utente 
nella loro correzione in modo da 
ottenere uno storico normalizzato e 
ripulito. La combinazione dei parametri 
di calcolo degli algoritmi e la 
conseguente ottimizzazione dei 
risultati avviene automaticamente. 

Demand Plan analizza le serie 
storiche attraverso cataloghi di analisi 
liberi e configurabili per ogni tipo di 
aggregaz ione  ( i t em/ famig l i a /  
area/cliente/...).

Demand Plan consente di valorizzare 
in termini di costo, fatturato e margine 
la previsione attraverso listini che 
possono essere definiti dinamici nel 
tempo e su gerarchie, per area di 
vendita, sul canale distributivo e per 
cliente.
Offre la possibilità di effettuare analisi 
simulative 'what if' in fase di 
formulazione del budget e di 
reforecast.
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